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1. Перечень планируемых результатов обучения по дисциплине, соотнесенных спланируемыми 

результатами освоения образовательной программы  

 

Врезультатеосвоенияобразовательнойпрограммыобучающийсядолженовладетьсле

дующимирезультатамиобученияподисциплине: 

 ОПК-3. Способен в рамках своей профессиональной деятельности анализировать, выявлять, 

формализовать и находить решения фундаментальных и прикладных научно-технических, 

технологических и инновационных задач; 

 

Категория 

(группа) 

компетенций 

(при 

наличии 

ОПК) 
 

Формируемая 

компетенция (с 

указанием кода) 

Код и наименование 

индикатора достижения 

компетенции  
 

Результаты обучения по 

дисциплине 
 

 ОПК-3. Способен в 

рамках своей 

профессиональной 

деятельности 

анализировать, 

выявлять, 

формализовать и 

находить решения 

фундаментальных и 

прикладных научно-

технических, 

технологических и 

инновационных 

задач; 

ИД-1ОПК-3. Знает пути 

решения фундаментальных и 

прикладных научно-

технических, технологических 

и инновационных задач; 

Знает основы 

современного научного 

маркетинга, современного 

менеджмента, актуальных 

технологий в бизнес-

процессах в нефтегазовой 

сфере 

ИД-2ОПК-3. Умеет 

анализировать, выявлять, 

формализовать и находить 

решения фундаментальных и 

прикладных научно-

технических, технологических 

и инновационных задач; 

Умеет проводить 

переговоры по устройству 

на работу с 

потенциальным 

работодателем, проводить 

экономические расчеты в 

проектах разработки 

нефтегазовых 

месторождений, 

открывать предприятия, 

вести документацию и 

развивать собственный 

высокотехнологический 

бизнес 

ИД-3ОПК-3. Владеет  

решениями фундаментальных и 

прикладных научно-

технических, технологических 

и инновационных задач. 

Владеет современными 

коммуникационными и 

психологическими 

навыками в маркетинге и 

бизнес-процессах. 
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2. Цельиместодисциплинывструктуреобразовательнойпрограммы 

 

Дисциплина«Цифровизация бизнес-процессов в нефтегазовой 

сфере»входитвпрофессиональныйцикл(обязательныедисциплины)основнойобразовательн

ойпрограммынаправлениеподготовки03.04.01«Прикладныематематикаифизика»,программ

аподготовки«Цифровые модели нефтегазовыхместорождений». 

Цель дисциплины: является выработка способностикоммуникации в 

коллективе,выработканавыковруководителя,знакомствосалгоритмамиустройстванаработу,

изучение методов продаж научной продукции, проведения переговоров, 

противодействияманипуляциям,проведенияпрезентаций,экономикинефтянойпромышленн

ости,технологическиесхемынефтехимическихпроизводств,товароведениенефтяныхпродук

тов,основы менеджментаимаркетинганаучнойпродукции. 

 

3. Содержание рабочей программы (объем дисциплины, типы и виды 

учебныхзанятий,учебно-

методическоеобеспечениесамостоятельнойработыобучающихся) 

 

СодержаниерабочейпрограммыпредставленовПриложении№1. 
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4. Фондоценочныхсредствподисциплине 

 

4.1. Перечень компетенций с указанием этапов их формирования в 

процессеосвоенияобразовательнойпрограммы.Описаниепоказателейикрит

ериев 

оцениваниякомпетенцийнаразличныхэтапахихформирования,описаниешкалоцениван

ия 

 

ОПК-3. Способен в рамках своей профессиональной деятельности анализировать, 

выявлять, формализовать и находить решения фундаментальных и прикладных научно-

технических, технологических и инновационных задач; 

 

Код и 

наименовани

е индикатора 

достижения 

компетенции  
 

Результаты 

обучения по 

дисциплине 
 

Критерии оценивания результатов обучения 

Не зачтено  Зачтено 

ИД-1ОПК-3. 

Знает пути 

решения 

фундаменталь

ных и 

прикладных 

научно-

технических, 

технологическ

их и 

инновационны

х задач; 

Знает основы 

современного 

научного 

маркетинга, 

современного 

менеджмента, 

актуальных 

технологий в 

бизнес-процессах 

в нефтегазовой 

сфере 

Демонстрирует 

отсутствие или 

фрагментарное знание 

основ современного 

научного маркетинга, 

современного 

менеджмента, актуальных 

технологий в бизнес-

процессах в нефтегазовой 

сфере 

Демонстрирует свободное и 

уверенное знание основ 

современного научного 

маркетинга, современного 

менеджмента, актуальных 

технологий в бизнес-

процессах в нефтегазовой 

сфере 

ИД-2ОПК-3. 

Умеет 

анализировать, 

выявлять, 

формализовать 

и находить 

решения 

фундаменталь

ных и 

прикладных 

научно-

технических, 

технологическ

их и 

инновационны

х задач; 

Умеет проводить 

переговоры по 

устройству на 

работу с 

потенциальным 

работодателем, 

проводить 

экономические 

расчеты в 

проектах 

разработки 

нефтегазовых 

месторождений, 

открывать 

предприятия, 

вести 

документацию и 

развивать 

собственный 

высокотехнологич

еский бизнес 

Демонстрирует полное 

или частичное неумение 

проводить переговоры по 

устройству на работу с 

потенциальным 

работодателем, проводить 

экономические расчеты в 

проектах разработки 

нефтегазовых 

месторождений, 

открывать предприятия, 

вести документацию и 

развивать собственный 

высокотехнологический 

бизнес 

Демонстрирует свободное и 

уверенное умение 

проводить переговоры по 

устройству на работу с 

потенциальным 

работодателем, проводить 

экономические расчеты в 

проектах разработки 

нефтегазовых 

месторождений, открывать 

предприятия, вести 

документацию и развивать 

собственный 

высокотехнологический 

бизнес 

ИД-3ОПК-3. 

Владеет  

решениями 

фундаменталь

ных и 

Владеет 

современными 

коммуникационн

ыми и 

Не владеет или 

демонстрирует низкий 

уровень владения 

навыками современными 

коммуникационными и 

Демонстрирует высокий 

уровень владения навыками 

современными 

коммуникационными и 

психологическими навыками 
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прикладных 

научно-

технических, 

технологическ

их и 

инновационны

х задач. 

психологическим

и навыками в 

маркетинге и 

бизнес-процессах. 

психологическими 

навыками в маркетинге и 

бизнес-процессах. 

в маркетинге и бизнес-

процессах. 

 

Показателисформированностикомпетенции: 

Приприемезачетаиспользуютсяследующиекритерии. 

Зачтено 

Ответ на вопрос должен показать глубокие, прочные знания студента. Ответ должен 

бытьлогичнымидоказательным.Студентунеобходимознатьосновныепонятия,термины,разв

ернутыеопределения,использоватьсовременныеданныенауки.Студентдолженустанавливат

ьпричинно-

следственныесвязи,применятьзнаниявновойситуации.Студентдолженпродемонстрировать 

умениеделатьаргументированныевыводы. 

Незачтено 

Ответ на поставленные вопросы показывает незнание его содержания, основных 

понятий,терминов.Студентнеумеетустанавливатьпричинно-

следственныесвязи,излагатьматериал с учетом принципов научности и 

объективности,анализироватьуказанныеисточники.Ответстудентане соответствует 

вопросу, а так же при отсутствии ответа иприотказеот ответа. 

Преподавательможетпоощритьстудентовзаучастиевнаучныхконференциях,конкурсах

,олимпиадах, за активнуюработу на аудиторныхзанятиях,за публикациистатей, за работу 

со школьниками, выполнение заданий повышенной сложности в 

видепоощрительныхбаллов(до 10 баллов засеместр). 

 

4.2. Типовые контрольные задания или иные материалы, необходимые для 

оценкизнаний,умений,навыковиопытадеятельности,характеризующихэтапы 

формирования компетенций в процессе освоения образовательной 

программы.Методические материалы, определяющие процедуры оценивания 

знаний, умений,навыков и опыта деятельности, характеризующих этапы 

формированиякомпетенций 

 

Код и наименование 

индикатора достижения 

компетенции  

 

Результатыобучения по 

дисциплине 
 

Оценочные средства 

ИД-1ОПК-3. Знает пути 

решения фундаментальных 

и прикладных научно-

технических, 

технологических и 

инновационных задач; 

ИД-2ОПК-3. Умеет 

анализировать, выявлять, 

формализовать и находить 

решения фундаментальных 

и прикладных научно-

технических, 

технологических и 

инновационных задач; 

ИД-3ОПК-3. Владеет  

Знает основы современного научного 

маркетинга, современного 

менеджмента, актуальных технологий 

в бизнес-процессах в нефтегазовой 

сфере 

Выполнение упражнений, 

проведение переговоров 

Умеет проводить переговоры по 

устройству на работу с 

потенциальным работодателем, 

проводить экономические расчеты в 

проектах разработки нефтегазовых 

месторождений, открывать 

предприятия, вести документацию и 

развивать собственный 

высокотехнологический бизнес 

Выполнение упражнений, 

проведение переговоров 

Владеет современными Выполнение упражнений, 
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решениями 

фундаментальных и 

прикладных научно-

технических, 

технологических и 

инновационных задач. 

коммуникационными и 

психологическими навыками в 

маркетинге и бизнес-процессах. 

проведение переговоров 

 

Вопросыктекущемуирубежномуконтролюпотеоретическомуматериалу 

 

1. Проведениеоткрытыхпереговоров 

2. Элементыорганизацииуправления 

3. Нефтянаяигазоваяпромышленностьиееотраслеваяструктура 

4. Алгоритмыустройстванаработу 

5. Коммуникационныепроцессы 

6. Производственныефондынефтяногопредприятия 

7. Работасманипуляциейвпереговорах 

8. Функцииуправления 

9. Оборотныесредствапредприятия 

10. Манипуляциивпереговорах 

11. Групповаядинамикаируководство 

12. Персонали оплататрудананефтяномпредприятии 

13. Преодолениеконфликтоввпереговорах 

14. Обеспечениеэффективностидеятельностипредприятий 

15. Ценообразованиенанефтяномпредприятии 

16. Закрытиепереговоровиподведениеитогов 

17. Инновационнаядеятельностьпредприятия 

18. Маркетингпредприятия 

19. Маркетинговаяконкуренция 

20. Установлениеконтакта 

21. Бизнесвсоциальныхсетях 

22. Стратегическиемоделимаркетинга 

23. Правилапроведенияпрезентаций 

24. Товароведение(нефть) 

25. Преодолениенегативнойреакцииклиента 

26. РекламавИнтернете 

27. Товароведение(топлива) 

28. Заключениесделок 

29. Бизнеспланирование 

30. Товароведение(масла) 

31. Стратегическоепланированиенапредприятияхнефтянойпромышленности 

32. УстановкаИнтернет–баннеров 

33. Международныйнефтегазовыйбизнес 

34. Сбытпродуктовнефтегазопереработки 

35. Биржеваяторговля 

36. Методыубежденияпартнера 

37. КонтекстнаярекламавИнтернет 

38. Режиссурапрезентации 

39. Киберсквоттинг 

40. Противодействиеманипуляциям 

41. Тайм-менеджмент 

42. Мотивации 

43. Мастерствоустноговыступления 

44. Цифровая 
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торговляИнновационныйм

аркетинг 
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5.Учебно-методическоеиинформационноеобеспечениедисциплины 

5.1. Перечень основной и дополнительной учебной литературы, необходимой 

дляосвоениядисциплины 

Основнаялитература: 

1. Драчева , Е. Л. Менеджмент : учебник для студ. образ. учреж. сред. проф. образ. / 

Е.Л.Драчева,Л.И.Юликов .— 6-еизд.,стереотип. —М.: Академия,2006.—280с. 

2. Мескон, М.Х. Основы менеджмента / М.Х. Мескон, М. Альберт ; Пер. с англ. — М. 

:Дело,2000 .— 704 с. 

Дополнительнаялитература 

1. Костров А.В. Основы информационного менеджмента – М. "Финансы 

истатистика"(http://e.lanbook.com/books/element.php?pl1_cid=25&pl1_id=1043

) 

2. ИсаевР.А.Основыменеджмента:УчебникМ."ДашковиК",2010(http:

//e.lanbook.com/books/element.php?pl1_cid=25&pl1_id=958) 
 

5.2 . Перечень ресурсов информационно-телекоммуникационной 

сети"Интернет" (далее - сеть «Интернет»), необходимых для 

освоениядисциплины 

 

1. Электронно-

библиотечнаясистема«Электронныйчитальныйзал»:https://bashedu.bibliotech.ru/Accoun

t/LogOn 

2. Электронно-

библиотечнаясистема«Университетскаябиблиотекаonline»:http://www.biblioclub.ru/ 

3. Электронно-библиотечнаясистемаиздательства«Лань»:http://e.lanbook.com/ 

4. Электронно-библиотечнаясистема«КнигаФонд»:http://www.knigafund.ru/ 

5. Учебно-методическаяипрофессиональнаялитературадлястудентовипреподавателей 

технических, естественно-научных и гуманитарных 

специальностей:http://www.twirpx.com/ 

http://e.lanbook.com/books/element.php?pl1_cid=25&pl1_id=1043
http://e.lanbook.com/books/element.php?pl1_cid=25&pl1_id=1043
http://e.lanbook.com/books/element.php?pl1_cid=25&pl1_id=1043
http://e.lanbook.com/books/element.php?pl1_cid=25&pl1_id=958
http://e.lanbook.com/books/element.php?pl1_cid=25&pl1_id=958
http://e.lanbook.com/books/element.php?pl1_cid=25&pl1_id=958
https://bashedu.bibliotech.ru/Account/LogOn
https://bashedu.bibliotech.ru/Account/LogOn
https://bashedu.bibliotech.ru/Account/LogOn
http://www.biblioclub.ru/
http://e.lanbook.com/
http://www.knigafund.ru/
http://www.twirpx.com/
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6. Материально-техническая база, необходимая для 

осуществленияобразовательногопроцесса подисциплине 

 
Типы аудиторий Наименование 

учебных аудиторий, 

кабинетов, 

лабораторий 

Наименование 

оборудования 

Лицензионное программное 

обеспечение 

1 2 3  

1. Учебные 

аудитории для 

проведения учебных 

занятий 

Аудитория № 218 Оборудование: учебная 

мебель, учебно-наглядные 

пособия, кондиционер 

(сплит-система) Haier HSU-

24НЕК203/R2- HSU-

24HUN03/R2, экран 

настенный с 

электроприводом 

ClassicLyra 203x203 

(E195x195/1 MW-L8/W), 

ноутбук HPMini 110-3609er 

Atom 

N455/2/250/WiFi/BT/Win7S

t/10.1"/1.29кг, проектор 

BenQ MX520 (9H.J6V77. 

13E/9H.J6V77.13F). 

Лицензионное 

программноеобеспечение: 

1. Windows 8 Russian. OLP NL 

OLP NL 

AcademicEdition. Договор №104 

от 17.06.2013 г. Лицензии 

бессрочные. 

2. Windows Professional 8 

Russian. OLP NL 

AcademicEdition. Договор №104 

от 17.06.2013 г. Лицензии 

бессрочные. 
3. Microsoft Office Standart 2013 

Russian. OLP NL OLP NL 

AcademicEdition. Договор №114 

от 12.11.2014 г. 

Лицензиибессрочные. 

4. Права на использование 

Roxarsoftware. Лицензия № RU 

970297-А 
5. Лицензионный договор № 

100017/02314Д от 16.06.2017 г. 

Бессрочно. 

Лицензионное программное 

обеспечение, позволяющее 

проводить компьютерное 

тестирование: 
1. Moodle «Официальный 

оригинальный английский текст 

лицензии для системы Moodle-

<http://www.gnu.org/licenses/gpl.

html> 

Перевод лицензии для системы 

Moodle-

 http://rusgpl.ru/rusgpl.pdf» 

Аудитория № 425 

Лаборатория физики 

нефтегазового пласта 

Оборудование:учебная 

мебель, учебно-наглядные 

пособия, компьютер в 

составе:SOC -1150 

AsusIntelCore i3-4150.4096 

mb.1024 mb.64bit 

DDR3.монитор 23, 

клавиатура,мышь, 

кондиционер (сплит-

система)Haier  HSU-

18НЕК203/R2-HSU-

18HUN03/R2, 

копировальный аппарат 

Canon FC-230, 

персональный компьютер в 

комплекте №1 

KlamaSoffice, монитор DEll 

21 - 8 шт., принтер HP 

LaserJet 1220 лазерный А4 

(принтер +копир+сканер), 

принтер Samsung ML-1750  

лазерный (A4, 16 стр/мин, 

1200*600dpi, LPT/USB 2.0), 

проектор 

BenQProjectorPB7.210 

(DIP,1024*768, D-sub, 

RCA, S-Video, Component, 

USB), системный блок 

компьютера Celeron 315-

2.26/s478 EliteGroup 

P4M800-

M/256Mb/80Gb/3.5"/CD-

ROM/ATX, шкаф 

лабораторный ШЛ-06 МСК 

900*500*1850 2-х 

створчатый верх-

стекло,низ-металл 

http://www.gnu.org/licenses/gpl.html
http://www.gnu.org/licenses/gpl.html
http://www.gnu.org/licenses/gpl.html
http://rusgpl.ru/rusgpl.pdf%C2%BB


12  

2. Помещения для 

самостоятельной 

работы 

обучающихся, 

оснащенное 

компьютерной 

техникой с 

возможностью 

подключения к сети 

«Интернет» и 

обеспечением 

доступа к 

электронно-

образовательной 

среде Организации 

Читальный зал №2 

 

Оборудование: научный и 

учебный фонд, научная 

периодика, неограниченный 

доступ к ЭБС и БД; 

количество посадочных мест – 

50, ПК (моноблок) – 8 шт., 

количество посадочных мест – 

80. 

 

Аудитория № 406  Оборудование:учебная 

мебель, доступ в интернет, 

Компьютер в составе:SOC -

1150 AsusIntelCore i3-

4150.4096 mb.1024 mb.64bit 

DDR3.монитор 23, 

клавиатура,мышь – 4 шт.; 

Кондиционер(сплит-

система) Haier HSU-

24НЕК203/R2- HSU-

24HUN03/R2  

210136000003093, МФУ 

Kyocera V2030 DN 

210134000003069; 

Персональный компьютер 

в комплекте № 1 iRUCorp – 

6 шт. 
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Приложение№1 

ФГБОУ ВО «БАШКИРСКИЙ ГОСУДАРСТВЕННЫЙ 

УНИВЕРСИТЕТ»ФИЗИКО-ТЕХНИЧЕСКИЙИНСТИТУТ 

КАФЕДРАПРИКЛАДНОЙФИЗИКИ 

 

СОДЕРЖАНИЕРАБОЧЕЙПРОГРАММЫ 

 

дисциплины Цифровизация бизнес-процессов в нефтегазовой сферена 4 семестре 

(наименованиедисциплины) 

очная 

формаобучения 

 
 

Видработы Объемдисциплины 

Общаятрудоемкостьдисциплины(ЗЕТ/часов) 2/72 

Учебныхчасовнаконтактнуюработуспреподавателем: 32,7 

лекций 8 

практических/семинарских - 

лабораторных 24 

других (групповая, индивидуальная консультация и иные 

видыучебнойдеятельности,предусматривающиеработуобучающихсяс 
преподавателем)(ФКР) 

0,7 

Учебныхчасовнасамостоятельнуюработуобучающихся(СР) 39,3 

Учебных часовнаподготовкук 
экзамену/зачету/дифференцированномузачету(Контроль) 

- 

 

Форма(ы)контроля: 

зачет4семестр 
 



14  

 

 

 

 
№

п/п 

 

 

 

 
Темаисодержание 

 
 

Форма изучения материалов: 

лекции,практическиезанятия,семинарскиеза

нятия, 

лабораторные работы, самостоятельная работа 

итрудоемкость(вчасах) 

 

Основнаяи 

дополнительнаяли

тература,рекоменд

уемаястудентам(н

омераизсписка) 

 

 
Задания 

посамостоятельн

ойработестудент

ов 

Форма 

текущегоконтро

ляуспеваемости

(коллоквиумы,к

онтрольныерабо

ты, 

компьютерныет

естыи т.п.) 

ЛК ПР/СЕМ ЛР СР    

1 2 3 4 5 6 7 8 9 

1 Введение 

всовременны

ймаркетинг. 

0,5  1 2    

2 Основыведенияделовых
переговоровизаключен
ияконтрактов 

0,5  1 2 O.1,Гл1-2. Выполнение

упражнения,

проведение

переговоров 

Проверка 

3 Алгоритмыустройства

на работу – 

правилаэффективно 

собеседования 

0,5  1 2 O.1,Гл.5  итоговпереговоров 

4 Презентация 

ипродажа 

идей(модели,патент

ы, комп.программы) 

0,5  1 2 O.1,Гл.6. Выполнение

упражнения,

проведение 

переговоров 

 

5 Экономикапроизводств

авысокотехнологичных

продуктов(патенты, 

комп-епрограммыи 

технологии) 

0,5  1 2 O.1.Гл.7.  Проверка 

6 Экономика нефтяной 

игазовойпромышленно

сти 

0,5  1 2 O.1.Гл.8  итоговпереговоров 
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7 .Нефтяной маркетинг –

лизинг, 

фьючерсы,контракты,т

ранспортпотрубопрово

дам, фрахтсудов 

0,5  1 2 O.1.Гл.10-11   

8 Правила 

деловойпереписки. 

Образцыделовойпер

еписки 

0,5  1 2 O.1,Гл1-2.   

9 Основынефтехимии 0,5  1 2 O.1,Гл7.   

10 Бизнесвсоциальныхс

етях 

0,5  1 2 O.1,Гл1-4.   

11 Интернет-маркетинг 0,5  1 2 O.1,Гл1-3. Выполнение

упражнения,

проведениеп

ереговоров 

 

12 Прогнозирование
рынка.Моделитр

ейдеров 

0,5  1 2,3 O.1,Гл1-2.   

13 Оценка бизнесов 

истоимости 

предприятий 

0,5  2 3 O.1,Гл2-5.  Проверка 

14 Создание 

малыхинновацио

нныхпредприятий

,раскруткабизнеса 

0,5  2 3 O.1,Гл1-2.  итоговпереговоров 

15 Борьба 

сманипуляциями 

инедобросовестно

йконкуренции 

0,5  2 3 O.1,Гл4.   

16 Прибыльность,ре

нтабельность 

иналогооблажен

ие 

0,5  2 3 O.1,Гл1-2.   
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17 48законоввластии36стр
атагем 

  4 3 O.1,Гл1-2.   

 ИТОГО 8  24 39,3   Зачет 
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